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Profitable An- und Verkäufe mit Carly Enterprise
Markenübergreifend  |  Direkt am Fahrzeug  |  Sofort skalierbar

Minuten
DIAGNOSE AM

FAHRZEUG

0 €
FIXKOSTEN & LIZENZEN

97,3 %
TREFFERQUOTE

RISIKEN*

OEM-Level
ALLE MARKEN

SoH
BATTERIE-CHECK INKL.

Sixt Car Sales hebt den Gebrauchtwagenprozess auf ein neues Niveau: Die Carly Enterprise App liefert

markenübergreifend datenbasierte Aussagen zu Defekten, Laufleistung, Fahrzeugidentität und Batteriezustand – in

Minuten, direkt am Fahrzeug. Ankaufsentscheidungen werden schneller, objektiver und profitabler – an allen Standorten.

PROBLEMSTELLUNG

✕ Versteckte Mängel führen zu Fehlkäufen

Ohne digitale Diagnosedaten bleiben verdeckte

Defekte, manipulierte Kilometerstände/FINs oder

degradierte Batterien unentdeckt – mit direkten Folgen

für Marge, Rückläuferquote und Reputation.

✕ Klassische Diagnosegeräte überzeugen nicht

Zu langsam, zu teuer, zu kompliziert – oder ohne

verlässliche Ergebnisse. Schnelle, sichere

Kaufentscheidungen sind damit unmöglich.

LÖSUNG: CARLY ENTERPRISE APP

01 Digitale Fahrzeuginspektion in Minuten

Carly liest alle relevanten Steuergeräte aus –

Fehlercodes, Kilometerstand, FIN, Batterie-SoH.

Fehlkäufe werden vermieden, faire Ankaufspreise

belegbar.

02 Nahtlose Integration in bestehende Abläufe

Die Diagnose läuft parallel zum Ankaufsprozess – ohne

Wartezeit, ohne separate Prüfwege. Sofortige

Entscheidungssicherheit vor Ort.

03 Flexible Nutzung ohne Fixkosten

Sofort einsatzbereit, mobil, ohne Vorkenntnisse.

Diagnosen nur bei Bedarf – keine teuren Geräte, keine

Lizenzkosten pro Nutzer.

1

Adapter verbinden

OBD-Adapter einstecken, App öffnen –
Plug-and-Play, ohne Schulung.

2

Diagnose starten

Alle relevanten Steuergeräte in wenigen
Minuten – direkt am Fahrzeug.

3

Entscheiden & dokumentieren

Digitales Prüfprotokoll (PDF) – sofortige,
belegbare Sicherheit.

SIXT CAR SALES STÄRKT ANKAUF & VERKAUF DURCH MEHR VERTRAUEN

Präzise, bedarfsbasierte Diagnosen maximieren die Profitabilität – ohne Hardwarekosten und unnötige Prüfaufwände. Volle

Transparenz schafft messbares Vertrauen: mehr Marge, mehr Umsatz, mehr Kundentreue.

* Plattformwert aus Carly-Enterprise-Kundenprojekten (Risikoerkennung vor dem Ankauf).
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